
 

  

 
  

 
 

 

 

  

Ihr Ansprechpartner 
 

Flavio De Nando 

T: +41 56 430 03 87 

flavio.denando@aviando.ch 
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Unsere Auftraggeberin ist ein langjährig etabliertes, erfolgreiches und innovatives 
Unternehmen im Bereich von Labelling- und Systemlösungen. Nebst eigener Labelling-
Produktion für Kundenaufträge verschiedenster Branchen berät und vertreibt sie 
Ettiketten-Drucksystem Lösungen. Zur Verstärkung des Teams Deutschschweiz suchen 
wir eine kundenorientierte, pragmatische, verkaufs- und abschlussstarke Persönlichkeit 
als Verkaufsberater (m/w/d) Labelling-/Systemlösungen. 

 

Aufgaben 

• Kompetente Beratung der Kunden zu diversen Labellingthemen (ca. 1Tg/W AD) 

• Akquisition und Aufbau neuer Kunden in bestehenden und neuen Märkten gemäss 
Zielvorgaben 

• Erstellen von Angeboten und führen von Verhandlungen bis Auftragsvergabe 

• Begleitung und Koordination der Kundenaufträge bis Auslieferung in Absprache 
mit Produktion und AVOR 

• Beobachten, Bearbeiten und Entwickeln des Marktes und des Produktportfolios 

• Durchführen der Vor- und Nachteilkalkulationen 

• Mitarbeit bei der Optimierung von Prozessen und Angeboten und gelegentliche 
kleinere Installationen von Labelling-Systemen vor Ort beim Kunden. 
 

 
Profil 

• Kaufmännische oder technische Grundausbildung 

• Erfahrung in Beratung und Verkauf von beratungsintensiven Lösungen und 
Dienstleistungen 

• Erfahrung in der Druckbranche oder in der Produktion von Vorteil 

• Erfahrung im Verkaufsinnendienst und/oder Aussendienst von Vorteil 

• Kenntnisse/Verständnis für Fertigungs- und Installationsprozesse 

• Verhandlungssicher in Deutsch, weitere Sprachen von Vorteil 

• Zielorientiert mit Verhandlungs- und Organisationsgeschick  

• Kommunikativ, kunden- und teamorientiertes Denken und Handeln 

• Interessiert an innovativen und zukunftsweisenden Arbeitsweisen 
 

Nach einer sorgfältigen Einführung erwarten Sie abwechslungsreiche, vielseitige und 
verantwortungsvolle Aufgaben in einem zukunftsweisenden Umfeld und attraktive 
Anstellungsbedingungen. 
 
Bereit für diese spannende Herausforderung?  
 
Dann freuen wir uns über Ihr vollständiges Bewerbungsdossier per E-Mail unter 
Angabe der Referenz-Nummer 2251 an Flavio De Nando. 

 
Referenz-Nr. 
2251 
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Verkaufsberater (m/w/d) 
Labelling-/Systemlösungen 

Sparring-Partner für 
strategische und operative 
Unternehmensführung  
 
 
 
 
 
Aviando Professionals AG 
Landstrasse 81a 
5430 Wettingen 
 
Kaderselektion 

Management auf Zeit 

Unternehmensführung 

 
 
 

www.aviando.ch 
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