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Unsere Auftraggeberin ist führende Anbieterin für innovative 
Lüftungssystemlösungen für verschiedene Wohn- und Arbeitsbereiche. Die Kunden 
schätzen den professionellen Support des Teams sowie die technologische 
Innovation der Produkte. Zur Verstärkung des Verkaufsinnendienstteams suchen wir 
auf den nächstmöglichen Zeitpunkt eine engagierte, kommunikationsstarke und 
dynamische Persönlichkeit als  
 

Technischer Berater Verkaufsinnendienst (m/w/d) 

 

Aufgaben 

• Kompetente telefonische Beratung der Fachhändler und Endkunden zu 
Angeboten, Aufträgen und Produktfragen lüftungstechnischer Komponenten 

• Machbarkeitsabklärung und Bearbeitung von kundenspezifischen Anfragen und 
Bestellungen anhand von Planvorgaben, Schemata oder Skizzen 

• Umfassende Auftragssachbearbeitung von der Angebotserstellung, 
Auftragsabwicklung sowie der Bearbeitung des Retourwesens und der Gutschriften 

• Abwicklung und Koordination von Aufträgen mit Lieferanten und Partnern 

• Persönliche Beratung der Interessenten in den Ausstellungsräumlichkeiten 

• Inputgeber zur laufenden Optimierung der Produkte, Prozesse und Kostenkontrolle 

• Aktive Teilnahme an internen Produktschulungen 
 

 

 

Profil 

• Technische Grundausbildung mit kaufmännischer Weiterbildung oder 
kaufmännische Ausbildung mit technischer Affinität   

• Erfahrung im Wohn/Innenausbau von Vorteil 

• IT-Affin (Office 365, Navision) oder ähnlich 

• Technisches Verständnis für Innenausbau/Küchenbau von Vorteil  

• Erfahrung in Beratung und Verkauf von beratungsintensiven Lösungen  

• Erfahrung im Verkaufsinnendienst und/oder in der Auftragsabwicklung  

• Zielorientiert mit Verhandlungs- und Organisationsgeschick  

• Kommunikativ, kunden- und teamorientiertes Denken und Handeln 

• Interessiert an innovativen und zukunftsweisenden Arbeitsweisen und Bildung 

• Deutsch in Wort und Schrift, weitere Sprachen von Vorteil 
 

 

Nach einer sorgfältigen Einführung erwarten Sie abwechslungsreiche, vielseitige 
und selbstverantwortliche Aufgaben in einem zukunftsweisenden Einsatzumfeld. 
 

 
Bereit für diese spannende Herausforderung?  
 
Dann freuen wir uns über Ihr vollständiges Bewerbungsdossier per E-Mail unter 
Angabe der Referenz-Nummer 4106 an bewerbung@aviando.ch  

 
Referenz-Nr. 
4106 
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Technischer Berater 
Verkaufsinnendienst 
(m/w/d) 

Sparring-Partner für 
strategische und 
operative 
Unternehmensführung  
 
 
 
 
 
Aviando Professionals AG 
Landstrasse 81a 
5430 Wettingen 
 
Kaderselektion 

Management auf Zeit 

Unternehmensführung 

 
 
 

www.aviando.ch 

A
v
i
a
n
d
o 
P
r
o
f
e
s
s
i
o
n
a
l
s 
A
G 

mailto:bewerbung@aviando.ch

